HENK ROSKAMP VAN RVB COMPANY:

NIEUWE NAAM DEK [
DE LADING VAN ONS

Bij de viering van het 25-jarig bestaan begin juni
waren alle drie de grondleggers van RVB Company
aanwezig, ook al is Henk Roskamp (54) de enige

die nog actief is in het bedrijf. ‘Vanzelfsprekend. In
het logo vind je ons ook nog alle drie terug. De drie
staven van het kroontje refereren aan onze lengtes.’
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Roskamp begint zijn carriere in de scheepvaartindustrie bij Van Ommeren, het latere Vopak.

Daar krijgt hijin het begin elk half jaar een andere functie. Al snel heeft hij door dat hij het
liefst in de dealing room zit. ‘Die omgeving was dynamisch.’ Hij solliciteert er zodra dat kan,
maar moet uiteindelijk een jaar langer wachten op een positie daar.

Hij gaat daarna verder in de scheepsmakelaardij bij een Amerikaanse partij die ook in
Rotterdam is gevestigd. Maar als dat bedrijf moet kiezen verder te gaan als reder of als
makelaar en kiest voor het eerste, besluit Roskamp in 1992 voor zichzelf te beginnen.
Samen met twee voormalige concurrenten, Ed Both en Artash van der Ven, zetten zij
zichzelf met RVB Shipbrokers als nichespeler in de markt. Tegenwoordig vormt Roskamp
samen met partner Ruud Rijpstra de directie.

VRACHTENMARKT

RVB Shipbrokers verdient een commissie over de bruto vrachtprijs door te bemiddelen
tussen rederijen en verschepers. ‘Die commissies zijn afhankelijk van het niveau van

de vrachtenmarkt. Daar hebben we weinig invioed op. Waar we wel invloed op hebben,

is welk volume naar ons toekomt, bijvoorbeeld door meer klanten te werven en ons te
onderscheiden op service. Dan blijkt dat onze business nog steeds zeer contact gedreven
is. Je moet mensen kennen om deals te kunnen sluiten.’

Roskamp heeft de laatste jaren het werkterrein van RVB Shipbrokers vergroot.

Zelf heeft hij zich - ‘'noodgedwongen’ - iets meer teruggetrokken uit de day-to-day
business. ‘Als bij de klant jonge mensen zitten, hebben ze al snel een betere match met
de dertigers binnen ons bedrijf. Ik zie het daarom als een uitdaging nieuwe dingen aan te
pakken en het bedrijf op een andere manier te laten groeien. Die ruimte neem ik nu ik
alleen de eindverantwoordelijkheid heb voor welke kant we opgaan.’

NIEUW FENOMEEN

Naast RVB Shipbrokers is twee jaar geleden RVB Singapore in het leven geroepen dat
lokaal een positie probeert te verwerven in de palmoliemarkt. ‘Al merken we dat die markt
momenteel vrij lastig is.' De jongste loot aan de stam is RVB Tank Storage Solutions dat
wereldwijd aan de wal bemiddelt tussen opslagbedrijven en ladingeigenaren om voor beide
partijen een extra efficiencyslag te slaan. ‘Het fenomeen tankopslagmakelaar is nog vrij
nieuw. Het is hard werken, maar wij zijn heel tevreden met de respons tot nu toe.’
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