RSM

SWISS TECH COMPANIES & INVESTORS
Support & Scale-up Services

Prendre le temps de préparer les informations financieres, marketing, juridiques, reglementaires et relatives aux
ressources humaines, les stocker correctement dans une salle de données virtuelle (SDV) tout en ciblant les
investisseurs adéquats perturbe les opeérations et distrait |la direction. Ce processus est souvent percu comme
un défiimportant pour le top management des entreprises technologiques suisses.

RSM Switzerland posséde une solide expérience dans ce domaine et, en s'appuyant sur son réseau, a des
contacts avec des investisseurs de différents profils.

RSM accompagnera étroitement le management en aidant les cadres supérieurs a anticiper et a gérer leurs défis
financiers, rendant le processus de financement de la croissance plus facile, plus rapide et obtenant des
conditions d'évaluation plus favorables pour la sociéte Swiss Tech.
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Ensemble complet de données a jour Paquet de processus de transaction Processus de transaction optimal
dans un VDR permanent et sdr Levées de fonds / M&A / IPO
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+ Augmenter le retour sur investissement
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potentiel

+ Ameéliorer les chances de succes

+ Acceélérer les conditions de transactions
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Intensité du travail financier et cycle de vie de I'entreprise — Avec ou sans RSM
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3/ 6 mois

1a. Paquet de données de préparation

1b. Ensemble de données permanentes et actualisées

2. Préparation alatransaction

3. Transaction

VOS CONTACTS

Jean-Yves Bonvin
Partner

+15 d'expérience

CorporateFinance / M&A / PE

jeanyves.bonvin@rsmch.ch

Jérémy Ravoire
Manager

CorporateFinance / M&A / Due Diligence

jeremy.ravoire@rsmch.ch

Contactez-nous'!

DanielRochat
Managing Partner

+20ans d'expérience

CorporateFinance / M&A / Due Diligence
daniel.rochat@rsmch.ch

Benjamin Gibello
Senior Consultant

FinancialModelling & M&A / PE & VC

benjamin.gibello@rsmch.ch

Scannez ce code QR et contactez-nous directement sur notre site web.
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