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 - La collecte de fonds perturbe les opérations 

 - Pression temporelle et financière entraînant 
une sous-optimisation du processus de 
collecte de fonds

 - Démotivation et perte d’employés clés

 - Relations limitées avec les investisseurs

 + Faire en sorte que chaque tour de table se 
déroule rapidement et sans heurts

 + Raccourcir la “phase de stress” avant la 
collecte de fonds et la “phase de déstress” 
après la collecte de fonds

 + Permettre à la direction de se concentrer sur 
le produit et la stratégie

 + Accélérer la croissance

 + Améliorer les chances de succès

 + Accélérer les conditions de transactions

 - Absence de vue d’ensemble du marché 
SwissTech

 - Analyse chronophage

 - Entreprises cibles mal préparées

 - Portefeuille des entreprises mal 
préparés

 - Manque de compréhension de la part 
de la direction

 + Augmenter le nombre d’opportunités 
pertinentes

 + Augmenter l’efficacité des processus

 + Permettre à la direction de se 
concentrer sur la création de valeur

 + Aligner les investisseurs sur la 
direction

 + Augmenter le retour sur 
investissement potentiel

Ensemble complet de données 
à jour dans un VDR permanent et sûr

Paquet de processus de transaction
Levées de fonds/ M&A / IPO

Processus de transaction
optimal

Nouvelle ligne de services dédiée aux entreprises technologiques suisses désireuses de financer leur 
croissance et leur évolutivité. 

Prendre le temps de préparer les informations financières, marketing, juridiques, réglementaires et relatives aux ressources humaines, les 
stocker correctement dans une salle de données virtuelle (SDV) tout en ciblant les investisseurs adéquats perturbe les opérations et distrait la 
direction. Ce processus est souvent perçu comme un défi important pour le top management des entreprises technologiques suisses.
RSM Switzerland possède une solide expérience dans ce domaine et, en s’appuyant sur son réseau, a des contacts avec des investisseurs de 
différents profils. 
RSM accompagnera étroitement le management en aidant les cadres supérieurs à anticiper et à gérer leurs défis financiers, rendant le processus 
de financement de la croissance plus facile, plus rapide et obtenant des conditions d’évaluation plus favorables pour la société Swiss Tech.
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RSM Switzerland SA est un membre du réseau RSM et opère sous le nom de RSM. RSM est le nom commercial utilisé par les membres du réseau RSM. Chaque membre du réseau RSM est 
un cabinet d’expertise comptable et de conseil indépendant opérant en son propre nom. Le réseau RSM ne constitue pas en soi une entité juridique distincte dans quelque juridiction que ce soit.
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Bd. du Pont d’Arve 28                    
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T: +41 21 311 00 53
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T: +41 43 488 51 51

Contactez-nous directement sur notre site: https://www.rsm.global/switzerland/fr/formulaire-de-contact
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Daniel Rochat

Managing Partner chez RSM Switzerland

+20 ans d’expérience

Corporate Finance / M&A / Fundraising

daniel.rochat@rsmch.ch

Benjamin Gibello

Consultant chez RSM Switzerland

Financial Modelling / M&A / PE & VC

benjamin.gibello@rsmch.ch

Jérôme Ventura 

SwissTech Advisor chez RSM Switzerland

Ex CFO / COO chez SPINEART Group 

+10 ans Consultant stratégique

jerome.ventura@rsmch.ch

VOS CONTACTS

Jean-Yves Bonvin

Partner chez RSM Switzerland

+15 ans d’expérience 

Corporate Finance / M&A / PE

jean-yves.bonvin@rsmch.ch

Intensité du travail financier et cycle de vie de l’entreprise - Avec ou sans RSM

La collecte de fonds perturbe les 
opérations - impact sur l'évaluation 

et la possibilité de clôture

Interaction avec RSM

Intensité
du travail

Cycle de vie 
de l’entreprise

Préparation Transaction

4 /6 mois

Avec le support
externe de RSM

Sans RSM 1b1a 2 3
Augmenter l'évaluation et 
la probabilité de clôture -

rendre le processus de 
collecte de fonds plus 
fluide, plus efficace et 

moins coûteux

1a. Paquet de données de préparation

1b. Ensemble de données permanentes et actualisées

2.   Préparation à la transaction

3.   Transaction

1b


